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Die Klammer fehlt
Ihr persönliches Ergebnis aus der Standortbestimmung. Wo Ihr Office of Finance

mit KI heute steht, und was der nächste Schritt ist.
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Die Klammer fehlt

Das ist die häufigste Lage, und die unangenehmste.

Sie haben investiert, die Software läuft, und an den entscheidenden Stellen trauen Sie den Zahlen

noch nicht ganz. Sie zahlen für Technologie, die noch nicht zur Steuerung taugt.

Die Lücke ist selten technisch. Es fehlt die Klammer, die Office of Finance und IT zusammenhält,

und sie schliesst sich nicht von allein.

W A S  D I E S E  L A G E  K O S T E T

Aus meiner Praxis gehen in solchen Häusern typischerweise 20 bis 25 Prozent der

möglichen Zeitersparnis wieder verloren, weil das Führungsteam die Zahlen von Hand

nachkontrolliert.

Ihr nächster Schritt

Zuerst klären, was Sie steuern wollen, dann ein Verantwortlicher für beide Seiten, dann die Daten,

erst danach die Software. Diese Reihenfolge schliesst die Klammer.

Am Anfang Die Klammer fehlt

S I E  S I N D  H I E R

Sie steuern mit KI

I H R  E R G E B N I S



Der Weg von hier

I Standortbestimmung

Den Ist-Stand präzise spiegeln, bevor über Lösungen geredet wird. Diesen ersten Blick

haben Sie soeben getan.

II Zielbild

Mit CFO und Inhaber festlegen, was KI im Office of Finance konkret leisten soll, in der

Sprache des Geschäfts.

III Roadmap

Welche Vorhaben in welcher Reihenfolge, klar priorisiert, und was bewusst liegen bleibt.

Hier wird die Klammer gesetzt.

IV Begleitung zur Wirkung

Dabei bleiben, bis aus dem Plan messbarer Nutzen wird, und die Abstimmung zwischen

den Lagern stabil halten.

W I E  E S  W E I T E R G E H T



D E R  N Ä C H S T E  S C H R I T T

Ein Gespräch von 30 Minuten
Wo Sie heute stehen, wissen Sie jetzt. Wohin Sie von hier gehen, klärt sich am

schnellsten im Gespräch. Eine ehrliche Einordnung Ihrer Lage, ohne

Verpflichtung.

G E S P R Ä C H  V E R E I N B A R E N
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